-nergie-

Manager

,

Leistungen rund um Gebaude- und Anlagentechnik sind das Kerngeschéft von AXIMA.
1.800 Unternehmen vertrauen auf die Vielzahl an Dienstleistungen des Gebdudepraofis.
Seit 2005 gibt es eine Zusammenarbeit mit der Raiffeisen-Leasing.

€ 145.500,~ Einsparung an Energie-
kosten pro Jahr — welcher Unterneh-
mer wiinscht sich das nicht fur seinen
Betrieb? Realitat wird das ab néchs-
tem Jahr fur das Dianabad in Wien —
dank der Axima-Gebaudetechnik.
Energiespar-Contracting ist jedoch nur
ein Schwerpunkt des Geb&udeprofis.
Haustechnik, Kaltetechnik, Brand-
schutz, Anlagenbau, Mess- und Re-
geltechnik sowie Rohrleitungsbau
schlieBen den Kreis der Aktivitaten.
Das Unternehmen ist heute fUhrender
Anbieter in diesen Marktsegmenten.

Gegrlndet wurde das Unterneh-
men in Osterreich 1959 vom Schwei-
zer Unternehmen Gebrider Sulzer.
2001 wurde Sulzer Infra, wie das Un-
ternehmen bis dahin hieB, an den
Suez-Konzern verkauft. Suez ist ein
weltweit agierender Energiekonzern,

in dem der Sektor Geb&udetechnik ei-
nen Kernbereich représentiert. Hier
wurde Sulzer angesiedelt. Unter dem
Firmennamen Axima entwickeln und
managen 18 Unternehmen neue Kon-
zepte in den Bereichen Gebé&ude- und
Anlagentechnik. ,Wir sind weltweit ver-
treten, aber der GroBteil der Aktivitaten
liegt in Europa®, berichtet Ing. Heinz
Mihatsch, Leiter des Energie- und Ge-
baudemanagements in der Holding-
zentrale in Wien. Der Axima Gebau-
detechnik in Wien unterstehen Toch-
tergesellschaften in Zentral- und Ost-
europa — unter anderem in Ungarn,
Russland, Rumanien und Polen. Selbst-
standige Tochtergesellschaft in Oster-
reich ist die Axima Kaltetechnik in Vor-
arlberg. Filialen fuhrt das Wiener Un-
ternehmen in Traun und St. Pélten.
,Unsere Filialen betreuen die Regio-

nalkunden, wobei die Axima-Palette in
allen Filialen und Tochtergesellschaf-
ten angeboten wird®, betont ¢
Axima-Manager. ,Wir steigen bereits u:
der Planungsphase ein und begleiten
die Arbeitsschritte bis zur Abnahme
durch den Kunden und die Behérden
und in weiterer Folge durch die ge-
samte Lebensdauer der Anlage.”

80 % der unternehmerischen Tatig-
keit widmet sich dem Anlagenbau. Ein
Drittel dieser Auftrage wird bereits von
den Tochtergesellschaften in Zentral-
europa abgewickelt. Die restlichen
20 % der Axima-Aktivitdten betreffen
das Dienstleistungspaket. Darunter fal-
len Serviceauftrage wie Stérungen,
Reparaturen, Wartungen, Modernisie-
rungen und Facility- und Energiema-
nagement. In den Bereich von Ing. Mi-
hatsch fallt das Facility-Management
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WOHLIGE WARME TROTZ GERINGEREM
VERBRAUCH DURCH CONTRACTING:
Die Energieoptimierung des Diana-Bades
in Wien ist eine gemeinsame Erfolgsstory
von Axima und Raiffeisen-Leasing.

und das Energiespar-Contracting. Das
FM (Facility-Management) gliedert
sich in kaufméannische, technische
und infrastrukturelle Téatigkeiten. Die
Hausverwaltung fallt etwa in den kauf-
mannischen Bereich, die Gebaude-
technik inklusive Planung und Instal-
lierung von Heizungs- und LUftungs-
anlagen in den technischen Bereich,
Bewachung, Empfang und Portier in
die Infrastruktursparte. ,Wir Uberneh-
men diese Téatigkeiten fir unsere Kun-
den je nach Bedarf”, erganzt der Ge-
_Jdeprofi. Das Kundenklientel teilt
sich laut Mihatsch gleichméBig auf alle
Branchen auf. ,Der Osten Osterreichs
ist traditionell stérker vertreten. Unsere
Kunden kommen aus allen Wirt-
schaftsbereichen.” Referenzkunden
sind die SCS Vésendorf, das St.-Anna-
Kinderspital, das ORF-O3-Studio in
Wien, die Biomasseanlage in Bad Aus-
see oder die Therma Oberlaa in Wien.
Wir betreuen 1.800 Kunden, vom
Krankenhaus bis zur chemischen Pro-
duktionsanlage. Die Komponenten-
systeme wie Kesselanlagen, Kaltema-
schinen, Pumpen oder Ventile werden
zugekauft, von Axima installiert und
dem Kunden als fertige Anlage Uber-
geben. Eine groB angelegte Produk-
tion findet bei uns nicht statt.” Lang-

Trige Erfahrung, Kompetenz und
nohe Qualitdt garantieren Axima ein
laufendes Geschaftswachstum. ,Un-
ser Umsatzwachstum liegt bei 10 %
jéhrlich. Vor allem das Energiespar-
Contracting ist ein zukunftsorientier-
ter Geschaftsbereich®, prazisiert Mi-
hatsch. Im vergangenen Jahr erzielte
die Axima Gebaudetechnik einen Ge-
samtumsatz von € 85,4 Mio. Hier fin-
det sich ebenfalls das 80/20-Verhalt-

GRUNDUNG
MITARBEITER
GESAMTUMSATZ 2006
EIGENKAPITALQUOTE

nis: 80 % Anlagentechnik, 20 % Ser-
vice. Ein nicht unbetrachtlicher Anteil
am Anlagentechnik-Umsatz wurde be-
reits von den Schwestergesellschaf-
ten erwirtschaftet.

Dem Geschaftsbereich Energie-
spar-Contracting weist Mihatsch eine
sehr bedeutende Rolle zu. ,Durch den
Tausch von Kesseln und Pumpen, die
Modernisierung der Gebaudeleittech-
nik und durch Anderung der Beleuch-
tung erzielen wir betrachtliche Ein-
sparungen bei den Energiekosten,
das betrifft meistens Warme, Strom
und Wasser.” So kénnen etwa die
Betreiber des Wiener Donauturms
€ 14.000,- pro Jahr sparen, die
Therme Oberlaa € 130.000,- pro Jahr
und Nestle Osterreich € 42.000,—. Ak-
tuelles Projekt im Bereich Energie-
Contracting ist das Wiener Dianabad.

Hier kommt die Raiffeisen-Leasing
ins Spiel. ,Das Projekt Dianabad (ein
Erlebnisbad in Wien, Anm. d. Red.) ist
das erste groBe Projekt mit der Raiff-
eisen-Leasing®, freut sich der Gebau-
deexperte. ,Einwandfreies Badewas-
ser, angenehme Temperaturen und ein
erholsames Raumklima sind hier ab-
solute Notwendigkeiten. Trotzdem
mussen die Kosten méglichst niedrig
gehalten werden. Mithilfe des Ener-
giespar-Contractings werden der Ener-
gieverbrauch und der Bedarf an
Frischwasser durch Modernisierung
und Erweiterung der bestehenden
Technik optimiert.” Dies flhrt zur Sen-
kung des Energieverbrauchs und da-
mit der entsprechenden Kosten. Den
Betreibern des Bades entstehen keine
zusatzlichen Aufwendungen, da die
Investitionen Uber die jahrlichen Ein-
sparungen refinanziert werden. Nach
einigen Jahren hat sich der Umbau-
aufwand amortisiert. ,Vor dem Ener-
giespar-Contracting lag der Verbrauch
des Dianabades flr Fernwarme bei
2.836 MWh und fir Strom bei 1.914

1959

500 (Gebdudetechnik), davon 160 Service
€ 85,4 Mio.

21,5 %

MWh. Jéhrlich werden nun 2.240 MWh
eingespart. Der Stromverbrauch steigt
zwar aufgrund der Warmepumpe um
168,5 MWh, aber insgesamt gelangen
damit jahrlich 295,5 Tonnen Kohlendi-
oxid weniger in die Atmosphére. Ener-
giespar-Contracting leistet somit einen
wertvollen Beitrag zum Umwelt-
schutz®, betont der Fachingenieur.
,Die Finanzierung erfolgt beim Diana-
bad Uber die Raiffeisen-Leasing. Bei
anderen Projekten stehen Ratenkauf,
Barzahlung oder eben die Leasing-
variante zur Wahl.“

Das Dianabad ist derzeit das erste
GroBprojekt, das Uber die Raiffeisen-
Leasing finanziert wird. ,,In den letzten
Jahren haben wir zwei Projekte mit
Finanzierungssummen um die etwa
2 Millionen Euro abgewickelt.” Kon-
takt zur Raiffeisen-Leasing pflegt
Axima seit 2005; die Zusammenarbeit
wird sehr geschatzt. ,Wir sind keine
Bank, wir haben weder das Riskma-
nagement noch die Infos vom Bank-
wesen, da ist die Raiffeisen-Leasing
der Spezialist”, erklart der Energie-
profi. ,Noch dazu kommt unser Be-
treuer bei der Raiffeisen-Leasing aus
dem Energie-Contracting-Bereich. Er
kennt die Feinheiten und ist damit ein
idealer Gesprachspartner bei der Vor-
bereitung neuer Leasinggeschéfte. Die
Raiffeisen-Leasing hat zudem den
besten Namen in der Branche und
weist die starkste Prasenz auf.” X

AXIMA-ZENTRALE in Wien-Simmering.
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