Durchstarten gegen CO:

Megawatt sind das Kerngeschaft von treeeco. Der niederdsterreichische Energieprofi unterstiitzt
Firmen bei der Optimierung ihrer Energiebilanz. Die Raiffeisen-Leasing ist seit 2006 mit an Bord.

ie drei ,,e“ stehen fur easy, effi-
Dcient, economic und sind un-

ser Leitmotiv. Wir bieten Ener-
giecontracting®, beschreibt treeeco
Geschéftsfuhrer Ing. Johann Feigl die
Grundzlige seines Unternehmens.
,Contracting ermdéglicht Firmen Ener-
gie- und Kosteneinsparungen sowie
die Erhaltung, Verbesserung oder Er-
neuerung von Anlagen ohne Belas-
tung des eigenen Budgets. Die Kosten
fur Planung, Investition und Finanzie-
rung werden von uns vorfinanziert und
aus den erzielten Einsparungen ge-
deckt®, erklart der treeeco-Chef das
Contracting-Konzept.

Die Nachhaltigkeit und CO2-redu-
zierende Ausrichtung des Unterneh-
mens haben schon etliche Firmen ge-
nutzt. ,Unsere Kunden sind Gewerbe-
betriebe, Wohnbautrager und Mikro-
netze/Kommunen vom Burgenland bis
Salzburg, die eine effiziente Neustruk-
tur ihrer Energieerzeugung winschen.
Wir gestalten aktiv die komplette Ab-
wicklung, erledigen Behdrdenwege,
agieren als Gewerbebetrieb mit allen
Rechten und Pflichten®, berichtet Feigl.
L,unsere Arbeit fangt im Prinzip dort
an, wo sie flr andere Unternehmen

endet. Mit der Anlieferung des Kessels
ist es ndmlich nicht getan. Zu unserem
Rundum-Sorglospaket zahlt die Fi-
nanzierung ebenso wie die Rohstoff-
beschaffung — Pellets, Waldhackgut —,
die laufende Wartung oder die indivi-
duelle Betreuung, wie eine maBge-
schneiderte Energieberatung.”
GroBes Potenzial sieht der Ener-
gietechniker in Betrieben, die langsam
in die Jahre kommen. ,,Anlagen, die 20
bis 35 Jahre alt sind, wurden zu einem
Zeitpunkt gebaut, bei dem der Ener-
giespargedanke keine groBe Rolle ge-
spielt hat. Hier kommen wir ins Spiel.
Unsere Kunden sind nicht immer tech-
nisch ausreichend versiert und bend-
tigen ein Rundum-Service. Wir planen,
reichen ein, setzen um — wir erledigen
die gesamte Betreuung der energie-
technischen Bereiche ohne finanziel-
len Aufwand fur den Kunden. Unser
Gewinn geht Hand in Hand mit der
Optimierung seiner Anlagen.” Massiv
FuB fassen mochte treeeco im Bereich
der Altanlagen auf Olbasis. ,Hier gibt
es ein sehr groBes Potenzial. Diese
Anlagen entsprechen nicht den aktu-
ellen Emissionswerten, sie sind ineffi-
zient und veraltet. Da findet man am
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ehesten Partner, die bereit sind zu Re-
formen®, gibt sich Feigl Uberzeugt.
Derzeit ist treeeco erst in einigen
Bundeslandern aktiv. ,Wir versuchen,
unser Geschéft in ganz Osterreich auf-
zubauen.” Der Energieprofi hat dabei
ein gutes Gefluhl: ,Die Mentalitat und
das Service vor Ort helfen uns enorm,
landesweit Kunden zu gewinnen.” Be-
reits 2006 hat treeeco bei der Raiff-
eisen-Leasing FuB gefasst. ,Wir ha-
ben damals eine Ausschreibung fir
ein Mobilienleasing durchgeflihrt. Zwei
Banken erreichten das Finale. Die
Wahl der Raiffeisen-Leasing war eine
Bauchentscheidung, die sich aber voll
gelohnt hat. Die Raiffeisen-Leasing hat
sich als verlésslicher Partner erwie-
sen, der die Projekte uneingeschrankt
mittragt.“ Finanziert werden mobile
Einrichtungen wie Kesselanlagen, der
Maschinenpark, Lader flr den Trans-
port der Brennstoffe usw. Bei kleinen
Projekten betragt das Leasingvolumen
€ 70.000,- bis 200.000,-, ein groBes
Projekt wie jingst Swietelsky Bahn-
bau umfasst € 400.000,—. Durch den
regelméaBigen Kommunikationsfluss
hat treeeco bereits Folgegeschéfte
lukriert. ,Die Raiffeisen-Leasing und
wir unterhalten ein win-to-win Netz-
werk, und so besteht eine Partner-
schaft, von der jeder profitiert*, zeigt
sich Feigl Gberzeugt und hebt eine Be-
sonderheit hervor: ,Markenzeichen
der Raiffeisen-Leasing ist, dass die Be-
treuer Uber lange Zeit im Unterneh-
men sind. Man ist nicht einer so hohen
Fluktuation ausgesetzt wie in anderen
Banken, das ist sehr angenehm,”
schlieBt Ing. Feigl zufrieden. X

DER BAUKONZERN SWIETELSKY ist vom
Projekt der Firma treeeco so begeistert,
dass sie dem Energieprofi die gesamte
Planung des neuen Zubaus in Fischa-
mend Ubertragen haben; womit die von
Raiffeisen-Leasing finanzierte Heizanlage
noch besser ausgelastet wird.
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