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Leasing-Premiere

Mit einem neuen innovativen Finanzierungskonzept wendet sich die Raiffeisen-Leasing an Betriebe, die an
einer kalkulierbaren und risikoarmen Fremdfinanzierung Interesse haben: ,Leasing auf Zeit*. Die Premiere
dieser Operating-Leasing-Variante findet derzeit im LIEBHERR-WERK IN BISCHOFSHOFEN statt.

in wichtiges Kriterium

flr unsere Kunden beim

Kauf von Liebherr-Ma-

schinen ist die Kalku-
lierbarkeit des Geschéaftes. Wir ha-
ben deshalb nach einem Finanzie-
rungsmodell gesucht, bei dem nicht
nur die Investitionsfinanzierung, son-
dern auch wesentliche Teile der
Betriebskostenkomponente gedeckt
sind”, erlautert der kaufméannische
Geschaftsfihrer von Liebherr Bi-
schofshofen, Manfred Santner. ,Diese
Anforderungen hat die Raiffeisen-
Leasing mit dem Modell ,Leasing auf
Zeit' voll erfullt.” Die Erweiterung der
Leasingpalette kommt auch bérsen-
notierten  Unternehmen  entgegen,
die neben den jeweiligen nationalen
handelsrechtlichen Vorschriften auch
internationale IFRS-Kriterien beach-

ten mussen. Mit Operating-Leasing
werden Unternehmen den neuen Bi-
lanzierungsvorschriften am besten
gerecht.

Kontakt zur Raiffeisen-Leasing un-
terhalt die Liebherr Werk Bischofs-
hofen GmbH bereits seit langerer
Zeit. In den letzten Jahren hat sich
das Leasingunternehmen als Absatz-
finanzierungspartner flir die Salzbur-
ger bestéatigt. ,Da es im Bereich des
Baumaschinengeschéftes einen ver-
starkten Trend zum Operating-Lea-
sing geben wird, haben wir einen
Partner gesucht, der uns ein entspre-
chendes Angebot macht. Mit der
Raiffeisen-Leasing konnte schlieBlich
ein Uberzeugendes und kundenori-
entiertes Angebot ausgearbeitet wer-
den®, berichtet der Liebherr-Finanz-
chef. ,Mit dem aktuellen Konzept
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hoffen wir ein gutes Werkzeug flr
den zu erwartenden Trend gefunden
zu haben." Die ersten Verhandlun-
gen bezuglich Operating-Leasing
fihrte Liebherr Bischofshofen im ver-
gangenen Herbst, ,seit dem Frahjahr
2005 bieten wir unseren Kunden das
neue Leasingmodell an“, erganzt
Controller Harald Bichler.

Operating-Leasing besticht gegen-
Uber Miete und Financial-Leasing
durch mehrere Vorzuge. Es wirkt
sich flr die Kunden in mehrfacher
Hinsicht bilanzschonend aus. ,Lea-
sing auf Zeit” wird wie Miete behan-
delt und ist somit nicht zu aktivieren,
sondern wird als Aufwand verbucht.
Das Investitionsrisiko wird vom Lea-
singgeber getragen. Dadurch wird
das Eigenkapital der Betriebe ge-
schont und die Bilanzstrukturkenn-
zahlen verbessert.

Da die vollstdndige Amortisation
erst durch mehrmalige Verleasung
erzielt wird, eignen sich flr die Ope-
rating-Leasing-Variante nur Maschi-
nen und Gerate mit mehrfacher Ein-
satzfahigkeit und Wertbestandigkeit.
Eine geringere Bedeutung schenkt
Liebherr Bischofshofen dem steuer-
lichen Aspekt. ,Der Steuervorteil ist
beim Operate Leasing, wenn er
Uberhaupt ein Kriterium darstellt, von
untergeordneter Bedeutung. Eigentli-
ches Kriterium ist die Kalkulierbarkeit
der Geschéafte. Eine vergleichsweise
unbestimmte GroBe wird zur Fixkos-
tengréBe”, hebt Santner hervor und
verweist auf die Zusammensetzung
der Leasingraten. .Das Operating-
Leasing-Modell enthélt zwei Kompo-
nenten. Einerseits umfasst es die Fi-
nanzierung des Geratewertes und
dessen Amortisation, andererseits ist
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die Wartungs- und Servicekompo-
nente inkludiert. Operating-Leasing
schlieBt beide Komponenten in einer
Rate zusammen und macht damit
das Geschaft fur den Kunden inter-
essant und kalkulierbar®, zeigt sich
der Liebherr-Bischofshofen-Geschafts-
fithrer von diesem Finanzierungsmo-

[l Uberzeugt. ,Unter Service- und
Wartungsarbeiten fallen die regel-
méaBig wiederkehrenden OI- und Fil-
terwechsel ebenso wie die Instand-
setzungen von betriebsbedingten
Schaden. Ausgeschlossen sind Kos-
ten fur Betriebsstoffe, VerschleiBteile
oder Gewaltschaden durch Fehlbe-
dienungen”, erklart er weiter. Lieb-
herr Bischofshofen, mit 30 % Mark-
tanteil wichtigster Geschéftspartner
der Raiffeisen-Leasing im Bereich
Baumaschinen, gehort zur Erdbewe-
gungssparte der Liebherr-Gruppe.
.Unsere Gesellschatft ist fur zwei Ge-
schaftsfelder verantwortlich. Erstens
fir das Produkt Radlader. Diese
Gerate werden hier in Bischofshofen
entwickelt, produziert und von hier
aus uber die entsprechenden Ver-
triebspartnernetzwerke weltweit ver-
trieben und serviciert. Das zweite

Geschéaftsfeld

ist das Handelsge-
schaft mit Liebherr-Baumaschinen

am Osterreichischen Markt. Dazu
zahlen Maschinen wie Radlader, Mo-
bilbagger, Raupenbagger, Planier-
raupen, Mobilkrane, Turmdrehkrane
oder  Mischtechnikgerate®,  stellt
Santner den Aktionsradius seines
Unternehmens vor. ,Das Liebherr-
Maschinenportiolio umfasst alle gan-
gigen Produkte im Erdbewegungs-
und Hochbaubereich. Wir sind der
einzige Baumaschinenhersteller, der
ein Spektrum in dieser Breite anbie-
ten kann.* Kein Engagement zeigt
die Liebherr Werk Bischofshofen
GmbH im Kleinst- und GroBtgerate-
bereich. ,Bei kleinen Maschinen ist
der Markt durch Kleinhéndler gesét-
tigt, bei den GroéBtgerdten sind die
Markte in der Regel nicht in Europa®,
restimiert Santner.

Die Raiffeisen-Leasing bietet Ope-
rating-Leasing mit unterschiedlichen
Vertragslaufzeiten an. ,Das Liebherr-
Werk Bischofshofen nutzt ,Leasing auf
Zeit’ fUr Finanzierungen ab zwei Jah-
ren. Bis dahin setzen wir die klassi-
sche Miete ein. Operating-Leasing er-
ganzt das Mietangebot, weil sich die

DAS LIEBHERR-MASCHINENPORTFO-
LIO umfasst alle gédngigen Produkte im
Erdbewegungs- und Hochbaubereich —
hier ein Radlader L544 im Einsatz.

beiden Finanzierungswege auf unter-
schiedliche Zeitspannen ausrichten.”
Die Liebherr Werk Bischofshofen
GmbH bietet ihren Kunden in Oster-
reich die komplette Finanzierungspa-
lette des Unternehmens an. ,Wir se-
hen das als ergéanzendes Angebot,
als Verkaufsforderungsinstrument zu
unseren Produkt- und Servicedienst-
leistungen. Eine Unterscheidung des
Finanzdienstleistungsangebotes
nach Produktgruppen passiert bei
uns nicht®, betont Santner und er-
géanzt: ,Die Finanzierung hangt vom
Einsatz und Investitionszweck des
Kunden ab, die Finanzdienstleistun-
gen werden nach Bedarf offeriert.
Wir vermitteln kreditfinanzierte Ge-
schafte ebenso wie das Leasingport-
folio mit Finance- bzw. Operating-
Leasing.” Viele der Liebherr-Kunden
wickeln die Finanzierung Uber ei-
gene Wege und mit eigenen Finanz-
partnern ab. Die Wertung von Con-
troller Bichler: ,Mit den von uns ver-
mittelten Leasingprodukien wird der-
zeit noch ein bescheidener Teil des
Absatzes finanziert, das Volumen
liegt im einstelligen Prozentbereich.”
Zur besseren Vermarktung von Lea-
sing tragt bei Liebherr der direkte
Kontakt zwischen Verkaufspersonal
und Kunden bei, bei dem auch auf
die neue Form der Finanzdienst-
leistung hingewiesen wird. Dass Lea-
sing bei Liebherr Bischofshofen
noch keine groBere Bedeutung hat,
liegt jedenfalls nicht an der Qualitat
von Service und Betreuung durch
die Raiffeisen-Leasing, wie Ge-
schaftsfuhrer Santner betont. ,Die
Kooperation entspricht voll unseren
Erwartungen. Wir erhalten in der ge-
wilnschten Reaktionsfrist stets wett-
bewerbsfahige Angebote und brin-
gen die auch immer wieder beim
Kunden als Finanzierungsalternative
auf den Tisch. Mit ,Leasing auf Zeit'
erschlieBen wir ein Marktpotenzial,
das der Absatzkooperation mit Raiff-
eisen-Leasing kunftig groBere Be-
deutung zukommen lasst.” X




