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n einem Ranking der Automar-

ken am heimischen Markt liegt

Toyota derzeit an 8. Stelle und

halt einen Marktanteil von 5,2
Prozent. Bei den Allradmodellen ist
Toyota allerdings die klare Nummer
eins, wobei in den Bundeslandern
Oberdsterreich, Niederosterreich
und Wien besonders viele Fahrzeuge
abgesetzt werden. Die Verkaufsstatis-
tik der Toyota Frey Austria weist fur
das abgelaufene Jahr 17.500 Fahr-
zeuge aus, davon wurden 1.500
Uber Leasing finanziert. Ein schoner
Erfolg fur das erste Jahr der Absatz-
partnerschaft zwischen Toyota Frey
Austria und der Raiffeisen-Leasing.
Die Leasingkunden setzen sich zu

Start -rey

RAV4, Corolla und Yaris sind drei Modelle des japanischen Autoherstellers
Toyota, die oft auf Osterreichs StraBen zu sehen sind. Ein beachtlicher Teil davon ist in
Zusammenarbeit von TOYOTA FREY AUSTRIA und Raiffeisen-Leasing finanziert.

70 Prozent aus Privatpersonen und
zu 30 Prozent aus Klein- und Mittel-
unternehmen  (KMU)  zusammen.
GroBkunden sind unter anderem La-
germax, die Osterreichischen Bun-
desforste, der ARBO, der Flughafen
Wien-Schwechat, die Donau-Versi-
cherung und die Wr. Stadtische. Un-
ter den zahlreichen Privatkunden fin-
den sich auch Prominente wie To-
bias Moretti, Dr. Helmut Zilk, Lizzy
Engstler und der amerikanische
Operntenor Neil Shicoff. Medienwirk-
same Publicity bringt das Engage-
ment von Toyota in der Formel 1. In
die vierte Saison startet Toyota mit
zwei neuen Fahrern: Ralf Schuma-
cher und Jarno Trulli. Dieser Bereich

wird zwar nicht von Osterreich gema-
nagt, das heimische Toyota-Unter-
nehmen profitiert aber natdrlich
ebenfalls von der Prasenz in der Ko-
nigsdisziplin des Motorsports.

In die Leasingfinanzierung ist
Toyota Frey Austria langsam, aber
stetig hineingewachsen. Auf nationa-
ler Ebene arbeitet man mit der Raiff-
eisen-Leasing seit Anfang 2004 zu-
sammen, davor gab es aber bereits
Geschaftsbeziehungen mit einzelnen
Handlern. ,Unser Kontakt zur Raiff-
eisen-Leasing besteht seit gut einein-
halb Jahren®, prazisiert Geschéftsflih-
rer Dr. Friedrich Frey. Ausschlagge-
bend fir die Vertiefung der Beziehun-
gen waren Kompetenz und Engage-
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Leasing x

LEXUS HALL VIENNA, die eindrucksvolle
Exklusiv-Niederlassung im 23. Wiener
Gemeindebezirk (1.).

IM AUGUST 2004 wurde das 450.000ste
importierte Toyota-Fahrzeug gefeiert (1.).

2003 lGbernahm der Star-Tenor
Neil Shicoff (r.) von KR Friedrich
Frey einen Lexus RX 300.

ment der Raiffeisen-Leasing. ,Sie hat
in ihrer langen Geschichte bewiesen,
dass sie ein seridses und erfolgrei-
ches Unternehmen ist.“ Darlber hin-
aus wird bei Toyota Frey Austria auf
das flachendeckende Netzwerk der

feisen-Leasing verwiesen, was
«_ 2 optimale Betreuung der Oster-
reichweiten Toyota-Partner gewahrleis-
tet. Frey: ,Das Leasingangebot und
die Unterstltzung bei der Abwicklung
wird von unseren Kundinnen und
Kunden gerne angenommen. Im Ver-
gleich zu anderen Autohdusern liegen
wir aber noch unter dem Durch-
schnitt. Diese Differenz mochten wir
mit Hilfe der Toyota Leasing ausglei-
chen®. Toyota Leasing ist der Marken-
name fir alle Leasinggeschafte und
wird als Marketingelement fur das
neue Finanzierungsmodell eingesetzt.

Toyota Frey Austria kann in Oster-
reich auf eine mehr als 30-j&hrige Fir-
mengeschichte verweisen. Die heimi-
sche Toyota-Generalvertretung nahm

fang 1971 ihre Tatigkeit auf.

iapp drei Jahre nach dem Ver-
kaufsstart gab es bereits 100 Toyota-
Vertreter und in Folge 20.000 Fahr-
zeuge des japanischen Motorenher-
stellers auf Osterreichs StraBen; der
Marktanteil lag bei rund vier Prozent.
Der Importvertrag mit dem Mutterun-
ternehmen wurde 2003 um weitere
funf Jahre verlangert. Damit ist die
Zukunft fir Toyota auf Osterreichs
StraBen und die Toyota Leasing ge-
sichert. Derzeit werden O&sterreich-
weit 97 Toyota-Partner betreut. Zu-
satzlich stehen den Kunden 41 Werk-
statten zur Verflgung.

Toyota Frey Austria ist General-
importeur far Toyota und Lexus.
Alle Einzelhandelstatigkeiten wickelt
Toyota Frey Retail ab, eine Tochter-
gesellschaft, die eigens zu diesem

Zweck gegrindet wurde. Die Zen-

trale zeichnet fur den Import verant-

wortlich und sieht sich als Dienst-
leister fUr die dsterreichischen Toyota-

Partner und -Kunden. Durch die jet-

zige Firmenstruktur gibt es eine klare

Trennung zwischen dem Einzel- und

dem GroBhandel. ,Ein starkes Hand-

lernetz ist eine der wichtigsten Sau-
len fur den Erfolg einer Automarke”,
ist Frey Uberzeugt.

Der Kfz-Verkauf erfolgt zu 90 Pro-
zent noch via Barzahlung. Kunftig
will Toyota Frey Austria die Leasing-
finanzierung noch intensiver an die
Kunden herantragen. Kfz-Leasing hat
laut Frey enorme Vorteile flr gewerb-
liche Kunden:

» Bilanzierung: InvestitionsgUter
werden nicht im Anlagevermogen
ausgewiesen.

» Wiederbeschaffung: Modernisie-

rungsinvestitionen werden erleich-

tert.

Rentabilitat: Kostenvorieile ent-

stehen durch Skaleneffekte beim

Einkauf durch den Leasinggeber.

Rentabilitat: Nicht genutzte Inves-

titionsmittel kénnen fir die Finan-

zierung rentabler Projekte genutzt
werden.

Steuern: Keine investitionsbe-

zogenen Steuern beim Leasing-

nehmer.

Steuern: Leasingraten sind ge-

werbesteuermindernd absetzbar.
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= Liquiditatsvorteile: Keine Bean-
spruchung der Kreditlinien.

» Feste und kalkulierbare Kosten
wahrend der Laufzeit.

.Kunden profitieren also mehrfach
durch die Finanzierung der Fahr-
zeuge Uber die Raiffeisen-Leasing.
Leasinggeschafte werden ebenso wie
Bar- und Kreditzahlung fir alle Toyo-
tamodelle eingesetzt.” erlautert Frey.
Als verkaufsstarkstes Modell der
Toyota-Palette hat sich 2004 der RAV4
mit einem Segmentanteil von 21,3 %
erwiesen. Der Corolla, das weltweit
meistverkaufte Auto, prasentierte sich
in Osterreich mit einem Segmentan-
teil von ca. 18 % ebenfalls sehr stark.
Auf Platz drei und vier lagen der Yaris
und der Avensis. Vor diesem Hinter-
grund erwartet sich Toyota Frey Aus-
tria fuir das kommende Jahr eine
deutliche Steigerung im Verkauf und
im Finanzierungsbereich.

Fur den Leasingmarkt werden
2005 ebenfalls deutliche Zugewinne
erwartet. Frey: ,Leasing wird bei uns
zwar nur bei der Kfz-Finanzierung
eingesetzt, in diesem Bereich kann
aber noch kraftig expandiert werden.
Das betrifft Neu- wie Gebrauchtfahr-
zeuge.” Derzeit greifen erst 10 % der
Kunden auf die Leasingfinanzierung
zuruck. .Mit der Raiffeisen-Leasing
als kompetenten Partner erwarten wir
aber eine deutliche Steigerung.” X

UNTERNEHMENSSTECKBRIEF TOYOTA FREY AUSTRIA GES.M.B.H.
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2004: 5,2 %

EUR 310 Millionen
250

17.500 Kraftfahrzeuge

9% (1.500 Fahrzeuge)
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