MENSCHEN

Adern und Venen
des Lebens

Osterreichweit sind etwa 130.000 Kilometer Wasserleitungen,

Strafen- und Hauskanile verlegt. Die Firma Pipelife trégt

mit einem Marktanteil an Kunststoffrohrsystemen von knapp

50 Prozent wesentlich zu diesem Netzwerk bei.

ie noch relativ
junge Ge-
schichte  der

Firma Pipelife be-
gann im Jahr 1989,
als der dsterreichi-
sche Baustoffriese
Wienerberger und
der belgische Che-
mie- und Pharma-
konzern Solvay ihre
zwei Anbieter fiir
Kunststoffrohr-
systeme, Salen und
Tekum, in das
50:50-Joint-venture
Pipelife  einbrach-
ten. Bereits in der
Geburtsstunde  des
zukunftstrichtigen
Kunststoffrohr-Un-
ternehmens  Pipe-
life war Dkfm. Erich
Wach mit  dabei.
»Ich glaube, ich bin
der  dienstilteste
Geschiftsfithrer im
ganzen Unterneh-
men*, meint Wach, 1941 in Min-
chen geboren, Absolvent einer
Hoheren Technischen Lehranstalt,
Abteilung Maschinenbau, und der
Hochschule fiir Welthandel in Wien.
Unmittelbar nach dem Studium trat
Wach bei der Iirma Wolfgang Anger
GmbH (Erzeugung von Kaschierma-
schinen) ein, ab 1972 iibernahm er
bei Novoferm die Leitung der Ver-
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»Das Wasser der Welt bewegt sich in einem ge-
schlossenen Kreislauf ohne Anfang und ohne Ende.
Kein einziger Tropfen geht je verloren.«

Dkfm. Erich Wach, Geschaftsfihrer Pipelife

waltung und war spiter Einzelpro-
kurist und Geschiftsfiihrer. 1988 er-
folgte der Wechsel zur Firma Skol-
nik, einem Unternehmen fiir indu-
strielle  Galvanisierung, wo der
Miinchner ein Jahr Alleingeschiifts-
fithrer war; seit 1989 leitet er die Pi-
pelife Rohrsysteme in Osterreich.
Als Meilensteine in der Geschichte
der sterreichischen Pipelife nennt

Wach die Zusammen-
filhrung der Vertriebs-
schienen von Salen
und Tekum in einen
gemeinsamen Vertrieb.

1993 erfolgte die
Ubernahme und Inte-
gration der  Firma
Techno Kommerz, ei-
ner  Elektrovertriebs-
firma, die die Position
von Pipelife auf dem
dsterreichischen  Elek-
troinstallationsmarkt
potenzierte. 1994 {iber-
nahm Pipelife vom
steirischen Energiever-
sorger STEWEAG die
zweiten 50% der Flexa-
len Fernwérmesysteme
GmbH und griindete
dartiber hinaus die
Pipelife Slowenien. 1997 folgte Pipe-
life Kroatien, wo ein kleines, aber
feines Kunststoffrohrwerk entstand.
In allen drei Tochterunternehmun-
gen der dsterreichischen Pipelife ist
Erich Wach jeweils in der Geschifts-
fithrung vertreten.

Heute ist Pipelife als internatio-
naler Konzern in 17 Landern mit 21
Produktionswerken vertreten, unter
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anderem in Frankreich, Deutsch-
land, Holland, Polen, Spanien und
Ungarn. In Osterreich weist Pipelife
zwei Produktionsstandorte, in Wie-
ner Neudorf und Krems, und 21 Ver-
kaufsniederlassungen auf, etwa in
Wien, Linz, Graz, Klagenfurt und
Salzburg. Fiir Osterreich typisch ist
der Vertrieb iiber die eigenen Nie-
derlassungen. .Wir verkaufen nicht
nur iiber den klassischen Weg des
GroRhandels, sondern iber Ver-

ufsniederlassungen, uns
gehdren und zum GroReil iiber die
Raiffeisen-Leasing finanziert wur-
den. Mit GroRkunden, wie Gasver-
sorgungsunternehmen  oder den
OBB, erfolgt sowieso eine direkte
Geschiftsabwicklung. Nur das Elek-
tromaterial wird strikt {iber den
GroRhandel  vertrieben”,  betont
‘Wach. Mit einem Absatz von mehr
als 34,000 Tonnen Kunststoffrohren
und Systembestandreilen konnte
die personalmiiRig schlank organi-
sierte Pipelife Osterreich im vergan-
genen Jahr 1,2 Milliarden Schilling
umsetzen. Der grifite Teil des Um-
satzes wurde im Bereich der Trink-
wasserver- und Abwasserentsorgung
erzielt, danach folgen die Rohrsy-
steme fiir die Bereiche Gasversor-

Eines der Werke in
Osterreich steht in Wr.
Neudorf: Mit 34.000
Tonnen Kunststoffrohren
wurden 1997 1,2 Mrd.
Schilling umgesetzt

gung,  Kabelschutz,
Elektro, Hausabflul,
Fernwiirme, Radiato-
ren- und FuBboden-
heizungen. Wenn
Erich  Wach  iiber
Rohrsysteme spricht,
wird er philoso-
phisch: .Unsere Sy-
steme  sind  Adern
und Venen des Le-
bens. Das Wasser der
Welt bewegt sich in
einem geschlossenen
Kreislauf ohne An-
fang und ohne Ende.
Kein einziger Tropfen
geht je verloren.” Unabdingbar i
fiir den Pipelife-Chef zudem die Ver-
antwortung des Unternchmens fiir
das Produkt nach der Nutzungs-
dauer. Zu diesem Zweck ist Pipelife
seit 1990 Mitglied im &sterreichi-
schen Arbeitskreis Kunststoffrohr-
recycling, OAKR. ,Die Sammelbilanz
steigt sténdig. 1991 wurden gerade
53 Tonnen Kunststoffrohrabfille ge-
sammelt, 1995 waren es schon 334
Tonnen, fiir heuer rechnen wir mit
etwa 500 Tonnen, die zu wertvollem
Sekundirrohstoff verarbeitet wer-
den”, erliutert Wach. ,Dabei han-
delt es sich vor allem um Verschnitt
und sonstige Reste, die (ber ein
Netz von rund 100 Sammelstellen
einer sinnvollen Wiederverwertung
zugefithrt werden.” Die Riicklauf-
ote betrdgt insgesamt nur etwa
ein Prozent der verkauften Rohre,
man miisse jedoch in Betracht zi
hen, dafl aufgrund der hohen Le-
bensdauer von bis zu 80 Jahren
noch kaum Altrohre in die Sammel-
stellen gelangen. Wichtig ist Wach
auch die stindige Verbesserung der
Produkt- und ProzeBqualitit. Wir
haben bereits 1993 das Qualititszer-
tifikat nach ONORM ISO 9001 erhal-
ten. Diese hiichste Zertifizierung ist
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fiir uns gelebte Qualitit, 2. B. in
Form von monatlichen Quality Re-
ports {iber Materialverbrauch, Re-
klamationen, Lieferfihigkeit, Kun-
denzufriedenheit usw. Diese Kon-
trollen sind zwar oft sehr miihsam,
jedoch unbedingt notwen ver-
weist der Pipelife-Geschiftsfithrer
auf internationale Standards. ,Wir
haben eine gute Geschichte und Ge-
genwart im Export. Das kommt vor
allem von der Firma Salen, die ins-
besondere im siidosteuropdischem
Raum titig war. Wenn wir umsatz-
miifig expandieren wollen, dann ist
der Zukunftsmarkt eben diese Re-
gion. Wir gehen hier im Schnitt von
einem jihrlichen Wachstum von
neun bis elf Prozent aus.”

In Westeuropa bleibt der Bedarf

an Rohrsystemen eher gleich bzw.
steigt er nur leicht. Die Zukunft der
Kunststoff- und Kunststoffrohrbran-
che beurteilt Wach als durchwegs
glinstig: ,Es wird eben die Kunst
in, mit verinderten Wettbewerbs-
ngen zu leben. Pipelife ver-
steht sich als innovatives und dyna-
misches  Industrieunternehmer
Dynamisch gibt sich der Unterneh-
mer und Familienvater auch in sei-
nem Privatleben. , Tennis im Winter
und Golf im Sommer spenden fri-
sche Energie”, schwirt Wach auf
n Fitnessrezept.
Mit der Raiffeisen- L ng assozi-
iert der Geschiftsfithrer der Pipelife
ausschlieflich  positive Erfahrun-
r stehen mit der Raiffeisen-
g jetzt seit mindestens acht
Jahren in geschiftlichem Kontakt.
Es ist immer wieder iiberraschend,
dall dieses Finanzdienstleistungs-
unternehmen in allen Varianten
stets zu den wetthewerbsfahigsten
Anbietern zihlt. Wir sind mit den
Leistungen im Bereich kurz- und
langfristiger Finanzierung sehr zu-
frieden. Zurzeit werden die Mag-
lichkeiten des Operational Leasings
intensiv gepriift”, erldutert Wach,
der auch kiinftig die Kompetenz
und die attraktive Preispolitik der
Raiffeisen-Leasing  nicht  missen
will. m
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