MENSCHEN

Wachstum durch
okologischen Weitblick

Die Experten sind sich einig: Wasser avanciert weltweit zu einem bedeutenden
Wirtschaftsfaktor und Zukunftsthema. Andreas Weienbacher, Chef der BWT,
Best Water Technology, hat diesen Trend lingst erkannt. Nach dem Motto ,Wasser

nicht verbrauchen, sondern wiederverwertbar gebrauchbar machen® erwirtschaftete
die BWT-Gruppe 1997 weltweit einen Betriebserfolg von 191 Millionen Schilling.

ie weltweite Bevdlkerungsex-
D plosion, die damit verbundene
terung und Umweltver-

g sowie das allgemein
steigende BewuRtsein filr die Wich-
tigkeit des Lebens- und Produktions-
mittels Wasser” sind der Grund,
warum das Marktwachstum  der
Branche mit weltweit 5-10 % deut-
lich tiber dem Dur;hsuhniu nderer
Wirtschaftszweige liegt. .,
bereitung ist die 7\|kunfl\hrdn|:hu
schlechthin®, ist Andreas Weifien-
bacher, Vorstandsvorsitzender der
BWT, iiberzeug

Technologien auch in anderen Berei-
chen erfolgreich eingeserzt werden
kénnen, etwa bei der Brennstoffzel-
lentechnik.” Das Unternehmen mit
Sitz in Mondsee im Salzkammergut
ist im Bereich der Wasseraufberei-
tung weltweit die Nummer 1., Unser
Erfolg liegt im Wirtschaften mit res-
sourcensparenden, zukunftsweisen-
den und Skonomischen Produkten
und Verfahren,” so Weienbacher.
Der gebiirtige Salzburger trat
nach der Handelsakademie als Ver-
antwortlicher fir die
(rollma., und Betriebsy
ma Benckiser Austria GesmbH
ein, danach {ibernahm er die Lei-
tung einer Benckiser-Tochterfirma,
die auf Wassertechnik spezialisiert
war, anschliefend die operative Ge-
schiiftsfithrung  dieses  Unterneh-

Dazu kommt, dall |
die in dieser Sparte entwickelten |

mens. 1988 wurde Weilenbacher
mit der Leitung der Mondseer Arma-
turen GesmbH und der Benckiser
Wassertechnik GesmbH betraur.
1990 realisierte er schlieRlich ge-
meinsam mit einem italienischen
Kollegen ein Management Buy Out,
kaufte die Wassertechnik aus dem
Benckiserkonzern und griindete da-
mit die BWT. ,Inzwischen sind wir in

»Unser Erfolg liegt
im Wirtschaften mit
ressourcensparenden
Produkten und
Verfahren.«

Andreas WeiRenbacher,
Chef der BWT

fast ganz Europa mit Niederlassun-
gen vertreten, unter anderem in
schland,  Frankreich,  ltalien,
n, Belgien, der Tiirkei, in Po-
Ischechien, Ungarn, GroBbri-

len,
tannien, aber auch in Indien ist BWT

mittlerweile ein Begrifl.” Dariiber
hiilt das heimische Unterneh-
en 26%igen Anteil an der
Christ-Gruppe, der weltweiten Num-
mer 2 bei Reinstwasseraufbereitun-
gen. Weillenbacher: Mein  Unter-

sziel ist W fbereitung
mit Verantwortung, von der Quelle
b um Sickerwasser, mit ékono-

4

misch und @kologisch optimierten
Produkt- und Verfahrenskonzepten.
Das ist der Motor fiir eine dynami-
sche Spartenentwicklung.*

Dazu sind gezielte Investitionen
in Forschung und Entwicklung not-
wendig. In diesen Bereichen, vor al-
lem bei Wasseraufbereitungssyste-
men, die den Chemieeinsatz stark
reduzieren oder sogar vermeiden,
wurden 1997 mehr als 78 Millionen
Schilling investiert. Thren jlingsten
Erfolg verzeichnete die BWT mit der
Entwicklung von .AQA total®, einem
neuen Kalkschutzgerdt. Mit AQA
total ist es erstmals gelungen, eine
Technologie zu entwickeln, die ga-
rantierten Kalkschutz fiir Haushalte,
kommunale Wohnbauten, Hotels
und Krankenhiuser ohne Chemie
und ohne Salz mit minimalem
‘nergieeinsatz  gewihrleistet,” st
Weienbacher auf das jiingste Pro-
dukt aus seinem Haus stolz. ,Mit
dieser Technologie haben wir den
Grundstein fiir die Entwicklung ei-
nes Massenmarktes in der Haus-
wassertechnik gelegt.”

Allein im ersten Halbjahr 1998
konnten mit AQA total in Oster-
reich, Deutschland und Bel
knapp 100 Millionen Schilling um-
gesetzt werden. Auch die Raiffeisen-
Leasing hat diesen Zukunftsmarkt
erkannt und strebt eine Absatzko-
operation fiir AQA total an. ,,
die Zusammenarbeit mit der Rai




Andreas

+Mein

mit Verantwortung, von der Quelle bis zum Sickerwasser.”

ist &
Im Vorjahr

erwirtschaftete die BWT-Gruppe damit 191 Mio. Schilling.

eisen-Leasing bieten sich neue Pro-
blemlésungen technologischer und
finanzieller Natur, die dem Kunden
“ugute  kommen®,  zeigt h
weiBenbacher fiir die Zukunft er-
wartungsvoll.  Darliber  hinaus
tihren die BWT und Raiffeisen-Lea
sing Gespriche hinsichtlich einer
Zusammenarbeit bei Betreibermo-
dellen fiir Kommunen, insbeson-
dere im Bereich von Schwimmb
dern. Raiffeisen-Leasing hat durch
ihr groBes Bankennetz gute Kon-
takte zu den Gemeinden, die ihrer-
seits aufgrund des Mangels an Fi-
nanzierungsmittel immer mehr In-
teresse an derartigen Betreibermo-
dellen zeigen. Auch eine Zusam-
menarbeit im Bereich der Industrie
wire fiir Weilenbacher intes nt.

Sein Leben hat der Unternehmer
nz der Wasseraufbereitungsbran-
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che verschrieben. Auf die Frage
nach Hobbies und Interessen meint
der Junggeselle Weilenbacher la-
chend: ,Firma und Wasser". Ab und
zu bleibt noch ein bifchen Zeit zum
Skifahren.

Mangel an Arbeit kann Weilen-
bacher - bei der GriRe seines Ur
ternehmens - auch nicht haben.
Derzeit ist die BWT in vier Sparten
titig: der Haustechnik mit Trink-
wasseraufbereitung, Schwimmbad-
technik, Prozefi- und Abwasserauf-
bereitung, der Industrie- und Ge-
werbetechnik mit unter
der Abluftreinigung, dem
Engineering, also j
GroRanlagen fir Kommune und Ir
dustrie, und dem Servicebereich.

1997 verzeichnete die BWT ein
aulerst erfolgreiches Jahr. Der Grup-
penumsatz stieg um 13 % auf etwas

tiber 2,6 Milliarden Schilling, der Be-
erfolg um 41 % auf 191 Millio-
hilling. Weienbacher: ,Unser
Erfolgsgeheimmis ist eine gesunde
Eigenkapitalsstru sowie ne
klare Langzeitstrategie.” Frither galt
du strategische Ansatz ,small and
bel”, heute gelte dank der Inter-
'l}dl\undh%l&‘l ung .bigger and flex
be Und damit fahrt die BWT
duBerst erfolgreich. Im ersten Halb-
jahr 1998 erhohte die Gruppe ihren
Umsatz gegeniiber dem Vergleichs-
zeitraum des Vorjahres by
20,1 % auf etwa 1,5 Milliarder
ling. .Unser Unternehmenszi
das gesamte Geschiftsjahr 1998 ist
ein Umsatz von 3,1 Milliarden Schil-
ling" legt sich WeiRenbacher die
Latte hoch. Strategische Expansions-
schritte mit Blick auf Technologie-
vorsprung und Internationalisierung
wurden zuletzt mit den Akq 0-
nen der FuMA-Tech, einer Gesell-
schaft fiir funktionelle Membranen
und Anlagentechnologie, der Kenni-
cott Water Systems Ltd. von der
Rolls-Royce Industrial Power Group
und der Aqua Engineering GmbH
von der Thyssen Gruppe unternom-
men. Letztere unterhalten eine
fiihrende Marktposition in Fernost
(vor allem China) und in den arabi-
schen Staaten, wo sie unter anderem
Trink-, Abwasseraufbereitungsanla-
gen und Meeresentsalzungsanlagen
betreiben. Seit 1991 ist die Best Water
Technology in Osteuropa vertreten
+Wir sehen einer EU-Osterweite-
rung sehr positiv entgegen. Mit Aus-
nahme von Ungarn erwirtschafteten
die BWT-Gesellschaften trotz teil-
weise erheblich hrungsturbu-
lenzen deutlich positive Ergebnisse.”
Aufgrund des interessanten Markt-

potentials forciert die BWT-Gruppe
auch weiterhin ihr Engagement in
bewertet

den Ostlindern. Po
WeiRenbacher auch die
des . Die BWT ist ber
in fast allen europiischen Lindern
vertreten. Wir fithlen uns als
ropder, und die logische Konse-
quenz eines europidischen Marktes
ist die gemeinsame Wihrung.” B
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